09/10

YTK 105

Hukuk ingilizcesi

MUZRKERE VE ARABULUGULUK

60 GUMLE

Sozlesme masasinda ve uyusmazlikta

Sozlesme miizakeresi: pozisyon, taviz, kapanis
Uyusmazlikta sulh gorusmesi

Arabulucunun ve taraflarin kullandigi cimleler

Bu kaynak bir dil calisma materyalidir; hukuki tavsiye degildir. Terimlerin Tiirk hukukundaki
karsiliklar1 yaklasiktir.
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MUZAKERE VE ARABULUCULUK 60 CUMLE Y YTK Academy

01 Acilis ve pozisyon 10

Gorismeye zaman ayirdiginiz igin

1 Thank you for making the time to meet. tesekkirler.

2 Shall we go through the open points? Aclik kalan noktalarin lizerinden gecelim mi?
3 There are three issues outstanding. Cozlilmemis lic konu var.
4 My client's position on liability is clear. Mvekkilimin sorumiuluk konusundaki
tutumu net.
Our client is keen to reach an . - . .
Muvekkilimiz anlagsmaya varmaya istekli.
agreement.
6 This point is important to my client. Bu nokta miivekkilim i¢in 6nemli.
We're speaking on a without prejudice  Bu gériismeyi haklarimiz sakli kalmak
basis. kaydiyla yapiyoruz.
I have authority to settle up to a certain Belirli bir tutara kadar sulh olma yetkim var.
amount.
9 I'll need to take instructions on that. Bu konuda talimat almam gerekecek.

10 Let's start with the points we agree on.  Uzerinde anlastigimiz noktalarla baslayalim.

02 Madde Gizerinde pazarlik

11 We can't accept clause 9 as drafted. 9. maddeyi yazildidi haliyle kabul edemeyiz.

12 Could you explain your concern? Cekincenizi aciklar misiniz?

12 What if we added a cap? Bir Ust sinir eklesek?

1 We could accept that if the notice ihbar siiresi daha uzun olursa bunu kabul
period were longer. edebiliriz.

15 We need this to be mutual. Bunun karsilikl olmasi gerekiyor.

Bu, muvekkilim icin anlasmayi bozacak bir

16 That's a deal-breaker for my client.
nokta.

17 We can be flexible on that point. O noktada esnek olabiliriz.

Bunu simdilik bir kenara koyup sonra

18 Let's park that and come back to it. .
donelim.

Can you send us the proposed

19 .
wording?

Onerdiginiz metni bize gdnderebilir misiniz?

20 We'llreflect that in the next draft. Bunu bir sonraki taslaga yansitacagiz.
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03 sulh teklifi ve karsi teklif

Rakamlar ornektir.

21

22

23

24

25

26

27

28

29

30

My client is prepared to offer EUR
30,000 in full and final settlement.

That is some way below what my client
expects.

My client would accept EUR 42,000.

Would your client consider payment in
instalments?

Each side would bear its own costs.
The offer is open until Friday .

This is my client's final offer.

We're not far apart.

Can we meet in the middle?

There is no admission of liability.

04 Arabulucunun ciimleleri

32

33

34

35

36

37

38

39

40

My role is to help you reach an
agreement, not to decide.

Everything said here is confidential.

Each of you will have time to speak
without interruption.

Could you tell me how you see the
dispute?

What matters most to you in resolving
this?

I'd like to speak to each side separately.

May | share that with the other side?

What would happen if you didn't settle
today?

Let's look at the options together.

It seems you agree on these two points.

Y YTKAcademy

Miuvekkilim tiim taleplerin nihai tasfiyesi icin
30 bin euro 6nermeye hazir.

Bu, miivekkilimin beklentisinin epey altinda.

Mduvekkilim 42 bin euroyu kabul eder.

Muvekkiliniz taksitle 6demeyi degerlendirir
mi?

Her taraf kendi masraflarina katlanir.
Teklif cumaya kadar gecerli.

Bu, miivekkilimin son teklifi.
Aramizda cok fark yok.

Ortada bulusabilir miyiz?

Sorumlulugun kabulli s6z konusu degildir.

Benim rolim karar vermek dedil,
anlasmaniza yardimci olmak.

Burada soylenen her sey gizlidir.

Her birinizin kesintisiz konusmak i¢in zamani
olacak.

Uyusmazlhigi nasil gérdiginiizi anlatir
misiniz?

Bunu ¢ozerken sizin icin en 6nemli sey ne?

Her tarafla ayri ayri goriismek istiyorum.
Bunu karsi tarafla paylasabilir miyim?

Buglin anlasamazsaniz ne olur?

Seceneklere birlikte bakalim.

Gorinlse gore bu iki noktada
anlasiyorsunuz.
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05 Tikandiginda

iy

42

43

44

45

46

47

48

49

50

52

53

54

55

56

57

58

59

We seem to have reached an impasse.

Let's take a short break.

I need to speak to my client in private.

Is there another way to look at this?

What would it take to move this
forward?

If we can't agree, my client will have no
choice but to litigate.

Litigation will be costly for both sides.
Let's not lose the progress we've made.

Could we agree on the principle and
leave the amount for later?

Let's reconvene next week.

Anlasmayi baglamak

I think we have an agreement in
principle.

Subject to contract.
Let me summarize the terms.
We'll draft the settlement agreement.

Payment will be made within 14 days of
signing.

Both parties will keep the terms
confidential.

The proceedings will be withdrawn.
Could you confirm that in writing?
I'll circulate the draft tomorrow.

Thank you. This was a constructive
meeting.
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Bir cilkmaza girmis gorlinuyoruz.

Kisa bir ara verelim.

Miuvekkilimle bas basa konusmam
gerekiyor.

Buna baska bir acidan bakmanin yolu var
mi?

Bunu ilerletmek igin ne gerekir?

Anlasamazsak muvekkilimin dava agcmaktan
baska secenegi kalmayacak.

Dava iki taraf icin de masrafli olacak.
Kat ettigimiz yolu kaybetmeyelim.

ilke Gizerinde anlasip tutari sonraya
birakabilir miyiz?

Gelecek hafta tekrar toplanalim.

Sanirim ilke olarak anlastik.

S6zlesmenin imzalanmasi kaydiyla.
Kosullar 6zetleyeyim.
Sulh s6zlesmesini biz hazirlayacagiz.

Odeme, imzadan itibaren 14 giin icinde
yapilacak.

Her iki taraf da kosullari gizli tutacak.

Dava geri ¢ekilecek.
Bunu yazili olarak teyit eder misiniz?

Taslagi yarin paylasacagim.

Tesekkiirler. Yapici bir gorlismeydi.
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07 Ornek: sulh goriismesi

Rakamlar ve olay uydurmadir.

AVUKAT A We're speaking on a without prejudice basis. My client is prepared to offer
30,000 euros in full and final settlement.

Bu gorusmeyi haklarimiz saklh kalmak kaydiyla yapiyoruz. Muvekkilim tim taleplerin nihai
tasfiyesii¢in 30 bin euro 6nermeye hazir.

AVUKAT B That is some way below what my client expects. The claim is for 48,000.
Bu, mivekkilimin beklentisinin epey altinda. Talep 48 bin.

AVUKAT A My client disputes part of the claim. But litigation will be costly for both
sides.
Mivekkilim talebin bir kismina itiraz ediyor. Ama dava iki taraf icin de masrafl olacak.

AVUKAT B My client would accept 42,000.
Miuvekkilim 42 bini kabul eder.

AVUKAT A I'll need to take instructions on that. Would your client consider payment in
instalments?
Bu konuda talimat almam gerekecek. Muivekkiliniz taksitle 6demeyi degerlendirir mi?

AVUKAT B Possibly, if the total is higher.
Toplam daha ylUksek olursa olabilir.

AVUKAT A Can we meet in the middle: 36,000 in two instalments?
Ortada bulusabilir miyiz: iki taksitte 36 bin?

AVUKAT B 38,000, and each side bears its own costs.
38 bin, ve her taraf kendi masraflarina katlanur.

INI N Agreed, subject to contract. We'll draft the settlement agreement.
Kabul, s6zlesmenin imzalanmasi kaydiyla. Sulh s6zlesmesini biz hazirlayacagiz.
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08 sikyapilan hatalar .

61 X Lthinkt . etk
v My client's position is that the price is too high.
Miuzakerede kendi adina degil mivekkilin adina konusulur.

62 X OKwe-acceptA{yetkialmadan)
v I'l need to take instructions on that.
Yetkin olmayan konuda s6z verme.

63 X Weadmitthatwewerelate, so-we-offer——

v Without any admission of liability, my client offers ...
Teklif verirken sorumlulugu kabul etmedigini belirt.

X TFhisisourtastwoere:

v This is my client's final offer.
Yerlesik ifade "final offer"tur.

65 X We-agreed{yaztya-dékmeden)
v We have an agreement in principle, subject to contract.
SozIu mutabakatin baglayici sayllmamasi icin bu kaydi ekle.
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BU KAYNAKLA NRSIL GALISMALI?

o Cumleleri iki rol icin de calis: bir kez talep eden, bir kez karsilayan taraf olarak.

Pozisyonunu soylerken "my client" ya da "our client" kalibini kullan; kisisel
konusma.

6 Ornek oturum uydurmadir; arabuluculuk kurallari iilkeye gore degisir.

KENDi NOTLARIN

Bu kaynak bir dil calisma materyalidir; hukuki tavsiye degildir. Terimlerin Tiirk hukukundaki karsiliklari
yaklasiktir.

YTK 105 - HUKUK iNGiLizCESi

BUNLARI KENDI ISINDE, BIREBIR DERSTE GALIS

Kaliplari bilmek ilk adim. Asll is, onlari kendi mesleginde ve gercek konusmada

kullanabilmek. Dersler birebir ve meslegine 6zel; ilk 15 dakikalik tanisma gorusmesi
Ucretsiz.

ytkacademy.com.tr
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